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2025年4～6月

製造業／建設業向け 特集企画のご案内
■ピックアップテーマ

(1) サイバー攻撃から守る 工場のOTセキュリティ対策

(2) アナログからデジタルで変わる製造業

(3) 「日本品質」を守るデータ活用

(4) デジタルツールでつなぐ設計者の技術継承

(5) DXがけん引する半導体製造の革新

(6) 建設業の脱属人化を実現するICT

～ 熟練者大量退職の2025年問題に有効な一手 ～

■読者調査企画

(7) 製造現場における金属3Dプリンタの活用動向調査

(8) 製造業における生成AIの業務活用動向調査

(9) 設計者CAEの実情調査

(10) 建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査

■特集期間

2025年4月24日（木）～ 6月23日（月）

■お申込み締切

プラチナ／ゴールドプラン：2025年3月7日（金）

シルバー：2025年3月26日（水）



ピックアップテーマ

(1) サイバー攻撃から守る 工場のOTセキュリティ対策

(2) アナログからデジタルで変わる製造業

(3) 「日本品質」を守るデータ活用

(4) デジタルツールでつなぐ設計者の技術継承

(5) DXがけん引する半導体製造の革新

(6) 建設業の脱属人化を実現するICT ～ 熟練者大量退職の2025年問題に有効な一手 ～
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ピックアップテーマとは

MONOist編集部が注目するテーマや、最新のトピックを特集テーマとして取
り上げ、編集記事やコンテンツを集約した企画特集ページを開設いたします

専門性・関心の高い
読者・会員に誘導

メディア上からのバナー広告枠を利用し、本特集への
誘導をかけます。MONOist／EE Times Japan／EDN  
Japanのトップページ・記事ページから誘導をかける
ことにより、情報収集に熱心な読者にアプローチする

ことができます。

コンテンツ制作付き
お得なプラン

本特集ならではの費用対効果を見込めるお得なプ
ランを用意しております。PRする絶好の場として、
本特集をご活用いただけますと幸いです。

認知向上も同時に
企画特集ページを開設

テーマについての編集部による解説や、関連する
編集記事を掲載した特集ページを開設。特集ペー
ジには貴社ロゴを掲載いたします。また、メルマ
ガ内で特集の告知いたします。
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MONOistに掲載の最新事例などを紹介した記事を掲載します

（例）【掲載予定 記事】
 新入社員が知っておくべき「製造業DX」の基本用語まとめ

 いま一度確認しておきたい、製造業DXで「結局何ができるのか」？

特集ページ構成

Special Contents

製品・ソリューション資料

関連記事

製品・技術解説 動画

ご協賛社様コンテンツ 誘導枠

特設PR枠を設置いたします。貴社製品・ソリューションに関するホワイトペーパー
やウェビナー、デモ／技術解説動画などを掲載いただけます

タイアップ記事広告 誘導枠

製造業の事例、最新動向を長年発信してきた編集記者が、貴社製品・ソリューション
についてのタイアップ記事を作成し、特集ページのトップに掲載いたします

テーマに関連した記事を集約

タイアップ記事

特集テーマ

ロゴ掲載

ご協賛社様
コンテンツ

関連記事

特集テーマ



Copyright © ITmedia Inc.4

企画展開

企画特集ページを新設 貴社コンテンツ 直接オファー

貴社コンテンツを直接オファー

専門メルマガの
ヘッダー枠で特集ページを告知

特集テーマ

Special Contents

商品・ソリューション

関連記事

対象メディア TOP/記事ページから誘導

特集ページ
へ誘導

特集ページ
へ誘導

230万 PV/月 90万 UB/月

モノづくりを支援する専門メディア

【特典】
ロゴ掲載

特集ページをメディア上で展開 リード獲得+認知向上施策も同時に実施

タイアップ記事

ご協賛社様
コンテンツ

リードジェンサービスプラット
フォーム 会員約27万人
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スケジュール

4月24日

掲載開始

3月21日

取材締め切り

3月7日

お申し込み

締め切り

貴社ホワイトペーパー
ご支給締め切り

コンテンツ制作
なしの場合

コンテンツ制作
ありの場合

コンテンツ（タイアップ記事／ホワイトペーパー）制作の有無によって、お申し
込み締め切り日をはじめとした各種スケジュールが異なります。ご注意ください。

校正作業～校了

お申込みギリギリの場合、取材候補日は事前に
ご連絡お願い致します。
3月21日までに取材を行えない場合、4月24日の
掲載に間に合わない可能性がありますので、
ご了承ください。

4月2日



Copyright © ITmedia Inc.6

(1) サイバー攻撃から守る 工場のOTセキュリティ対策

製造現場ではスマートファクトリー化が進んでいます。一方で、スマート化に向けた新たな機器の接続や外部サー
ビスとの連携などにより、工場と外部ネットワークとのつながりが増え、サイバー攻撃のリスクが高まっています。
年々高度化・巧妙化しているサイバー攻撃によって工場が停止したという報道も増え、製造現場でもセキュリティ対
策が必要です。

こうした事態を受け、経済産業省では「工場システムにおけるサイバーフィジカルセキュリティ対策ガイドライ
ン」を公開するなど、指針や法規制の整備が進められています。また、海外でも法規制の厳格化が進んでおり、現地
企業と取引がある日本企業もセキュリティ対策の明示を求められる可能性があります。

本特集では、サイバーリスクが高まる工場向けのセキュリティ対策ツールを特集します。製造業のモノづくりに関
わる読者・会員に向けて貴社の製品／ソリューション／ツール／サービスの絶好のPRの場としてご活用いただけます
と幸いです。

概要

キーワード

OTセキュリティ、産業用ファイヤーウォール、産業用侵入制御システム、エンドポイント保護、セキュリティ検査
ツール、ゼロトラスト、ネットワークセグメンテーション、IEC62443、NIST SP 800-171、経済産業省「工場セ
キュリティガイドライン」、半導体セキュリティ規格「SEMI E187」自動車産業サイバーセキュリティガイドライ
ン など

高度化・巧妙化するサイバー攻撃から工場を守るための
セキュリティ対策ツール特集
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(2) アナログからデジタルで変わる製造業

製造業では、人手不足や従業員の高齢化といった課題を抱えている企業が数多く存在します。課題を解決するために、

属人化している業務のデジタル化に取り組む企業が増えてきたものの、図面などの紙ベースでのコミュニケーションや、

部門間・ツール間での連携が未整備で、未だにアナログ業務が多く残っているのが現状です。こうした業務のデジタル

化・自動化を進めていくことが、今後の製造業には必要不可欠となってきます。

そこで本特集では、製造業でのアナログ業務脱却を支援するツールや、ツール間連携や様々なデータを一元管理できる

デジタル技術を特集します。製造業のモノづくりに関わる読者・会員に向けて貴社の製品／ソリューション／ツール／

サービスの絶好のPRの場としてご活用いただけますと幸いです。

概要

キーワード

製造業のアナログ業務を脱却するための
デジタルツールを特集

コラボレーションツール、ビジネスチャット、情報共有ツール、ドキュメント管理ツール、プロジェクト管理ツー

ル、データ連携、モバイル端末、モバイルアプリ、マニュアル作成ツール、OCR など



Copyright © ITmedia Inc.8

(3) 「日本品質」を守るデータ活用

日本の製造業における「日本品質」は世界中で支持されてきましたが、近年では品質不正の発覚が相次いでいます。特に

2024年は、1社で発覚した品質不正に対し関連企業への調査によって連鎖的に品質不正が発覚するケースが頻発しました。

こうした状況から、品質不正が業務工程内に定着していて、そこに疑問を感じることがない状況であることが明らかです。

品質不正を防ぐためには、教育・風土改革はもちろんのこと、属人的な検査工程の排除が重要になってきます。

そこで本特集では、転換期を迎える製造業の品質課題を解決に導くデータ分析・データ活用を特集します。貴社のソ

リューション／ツール／サービスを製造業のモノづくりに携わる多くの読者へ向けてPRの場としてご活用いただけますと幸

いです。

概要

キーワード

製造業の品質不正を防ぐための
データ分析・データ活用に関する特集

データ分析ツール、エンジニアリング／サプライチェーンのデータ連携、PLM、PDM、センサーなどデータ取得ツール、

データレイク、データベース、AI画像検査、IoTプラットフォーム、トレーサビリティー等
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スポンサープラン

※ ホワイトペーパーをお持ちでない場合、別途費用が発生しますが制作プランがありますので、担当営業までご相談ください。
※ プランのカスタマイズも可能です。担当営業までご相談ください。
※ 企画開始後のご協賛も可能ですが、開始時期によりご提供できないメニューがある場合がございます。

ご提供内容 プラチナ ゴールド シルバー

オンラインリード獲得
・オンラインリード獲得
・属性はセグメントなし

320件保証 180件保証 100件保証

コンテンツ

タイアップ制作 1本 ― ―

ホワイトペーパー制作 ― 1本
―

ホワイトペーパーご支給
※お手持ちのコンテンツをご用意ください

2本 1本 2本

スポンサー料金
（税別、グロス）

¥2,800,000
（120万円OFF）

¥1,500,000
（60万円OFF）

¥900,000
(20万円OFF)

(1) サイバー攻撃から守る 工場のOTセキュリティ対策
(2) アナログからデジタルで変わる製造業
(3) 「日本品質」を守るデータ活用

■お申込み締切
プラチナ／ゴールドプラン：2025年3月7日（金）

シルバープラン：2025年3月26日（水）
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(4) デジタルツールでつなぐ設計者の技術継承

国内の設計現場は、深刻な状況に直面しています。ベテラン設計者の高齢化によるリソース不足や、流用設計が多い現

場、製品ライフサイクルが長い商材を扱う現場では、前例主義を是とする根拠のない設計、あるいは設計意図を理解して

いない設計が繰り返されることで、ベテラン設計者の知見やノウハウの継承が難しい状況にあります。

ベテラン設計者のナレッジをデジタル化し、知見やノウハウを継承していくうえで有効なのが3Dデータの活用です。

3D CADなどを活用して設計した際に、設計プロセスのフローや条件をデータ化することで、未来の設計者に知見やノウ

ハウを詳細に理解できる形式でナレッジを共有することができます。

本特集では、設計者の技術継承にフォーカスします。ベテラン設計者の知見やノウハウの継承を実現する3Dデータ ソ

リューション／ツール／サービスやナレッジマネジメントシステムを製造業の設計者の読者・会員に向けたPRの場とし

てご活用いただけますと幸いです。

ベテラン設計者の知見・ノウハウを
未来の設計者へ継承するためのデジタルツールを特集

概要

キーワード

3D CAD、CAE、PDM、SPDM、PLM、クラウド基盤、3Dプリンタ、3Dスキャナー、VR／AR、ナレッジマネジメントシステム など
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(5) DXがけん引する半導体製造の革新

概要

キーワード

日本の起爆剤として期待されている半導体製造DXを特集

現在、日本の半導体市場は九州を中心に活況を取り戻し、非常に高い関心を集めています。2024年末には、TSMCの子会社

であるJASMの熊本第1工場が稼働を開始した他、第2工場は2027年末までの稼働開始を予定しています。また、日本政府はAI

／半導体分野に対して、2030年度までに10兆円以上の公的支援をする方針を明らかにしました。

一方で、他のさまざまな業界と同様に、半導体業界は深刻な人材不足に直面しています。特に半導体業界は、製造装置やプロ

セスなどの点で独自の発展を遂げてきた経緯があることから、従来のシステムや手法を見直さなければ、人材不足の解消を含め、

抜本的な課題解決や新しい価値創出につなげることが難しい分野でもあります。

特に急務になっているのが、半導体製造後工程の自動化／DX（デジタルトランスフォーメーション）です。複雑な3次元実装

への注目が高まるにつれ、後工程の自動化が強く求められるようになっています。

こうした背景を踏まえ、本特集では、半導体製造の自動化とDXに必要不可欠なデジタル技術にフォーカスします。半導体製

造に関わる読者・会員に向けて貴社の製品／ソリューション／ツール／サービスのPRの場としてご活用いただけますと幸いで

す。

半導体製造、自動化、後工程、半導体製造装置、自動検査装置、データ連携、テスター、OTセキュリティ、クラウド環境、生
産管理システム、設備管理システム、遠隔モニタリングシステム、AI、ネットワーク化
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スポンサープラン

※ ホワイトペーパーをお持ちでない場合、別途費用が発生しますが制作プランがありますので、担当営業までご相談ください。
※ プランのカスタマイズも可能です。担当営業までご相談ください。
※ 企画開始後のご協賛も可能ですが、開始時期によりご提供できないメニューがある場合がございます。

ご提供内容 プラチナ ゴールド シルバー

オンラインリード獲得
・オンラインリード獲得
・属性はセグメントなし

300件保証 150件保証 60件保証

コンテンツ

タイアップ制作 1本 ― ―

ホワイトペーパー制作 ― 1本
―

ホワイトペーパーご支給
※お手持ちのコンテンツをご用意ください

2本 1本 2本

スポンサー料金
（税別、グロス）

¥2,400,000
（140万円OFF）

¥1,200,000
（60万円OFF）

¥500,000
(20万円OFF)

(4) デジタルツールでつなぐ設計者の技術継承
(5) DXがけん引する半導体製造の革新

■お申込み締切
プラチナ／ゴールドプラン：2025年3月7日（金）

シルバープラン：2025年3月26日（水）
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(6) 建設業の脱属人化を実現するICT～熟練者大量退職の2025年問題に有効な一手～

概要

キーワード

デジタルマニュアル、データ分析、データベース、ナレッジマネジメントシステム、遠隔監視システム、
360度カメラ、VR／ARトレーニング、画像解析ソリューション、生成AI、各種教育／トレーニングサービスなど

建設業界の脱属人化を手助けするデジタルツールを特集

建設業界では、これまで雇用の調整弁を担ってきた再雇用や定年延長のベテラン社員がいよいよ現場を去り、人

手不足が危機的状況に陥る「2025年問題」が起きることが問題視されています。

熟練者の暗黙知や経験則を頼りにしている建設現場は、代えがきかない属人化している業務がほとんど。しかし

長年、建設業界に携わってきた経験豊富な社員がいなくなってしまう今、個人のスキルやノウハウに依存した属人

化業務から脱し、建設ICTの活用で業務を平準化しなければなりません。

本特集では、建設業の脱属人化を実現するICTをテーマに、デジタルマニュアル、データ分析、遠隔監視システ

ム、360度カメラ、VR／ARトレーニング、生成AIなどを取り上げます。貴社のソリューション／ツール／サービ

スをPRする絶好の場として、本特集をご活用いただけますと幸いです。
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0.0% 10.0% 20.0%

情報システム関連職

経営・経営企画職

設計職

施工管理

過去実施の建設DX特集での実績

建設業の施工管理や設計職、情報システム関連職のリードを多数獲得

建設業
41.8%

ゼネコン（総合建設業）：13.4%
その他建設業：6.1%

サブコン（専門建設業）：5.0%
・
・

会社名（一部抜粋）

大成建設株式会社

株式会社大林組

鹿島建設株式会社

株式会社竹中工務店

大和ハウス工業株式会社

西日本プラント工業株式会社

日比谷総合設備株式会社

千代田化工建設株式会社

株式会社第一ヒューテック

株式会社綜合デザイン

【TechFactoryでのリード納品実績】

建設業の職種内訳
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スポンサープラン

※ ホワイトペーパーをお持ちでない場合、別途費用が発生しますが制作プランがありますので、担当営業までご相談ください。
※ プランのカスタマイズも可能です。担当営業までご相談ください。
※ 企画開始後のご協賛も可能ですが、開始時期によりご提供できないメニューがある場合がございます。

ご提供内容 プラチナ ゴールド シルバー

オンラインリード獲得
・オンラインリード獲得
・属性はセグメントなし

180件保証 120件保証 60件保証

コンテンツ

タイアップ 1本 1本 ―

ホワイトペーパー提供
※お手持ちのコンテンツをご用意ください

2本 1本 2本

スポンサー料金
（税別、グロス）

¥1,800,000
（116万円OFF）

¥1,400,000
（84万円OFF）

¥500,000
(32万円OFF)

(6)建設業の脱属人化を実現するICT
～熟練者大量退職の2025年問題に有効な一手～

■お申込み締切
プラチナ／ゴールドプラン：2025年3月7日（金）

シルバープラン：2025年3月26日（水）
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特集展開事例

メディアから特集ページへ誘導 コンテンツ・ロゴ掲載メルマガでの特集告知

製造業のモノづくりに関わる読者に向けて、メディア・メルマガを活用し、広く告知します
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リード獲得用コンテンツ制作①タイアップ記事

編集部が企画、取材、編集を担当するタイアップ記事を制作いたします。
コンテンツの二次利用も可能です※一部条件がございます

タイアップ記事制作イメージ
（実際のデザインとは異なる場合がございます）

プラチナプラン

• 編集タイアップについて

– 編集部が企画、取材、編集を担当するタイアップ記事広告です

– 冒頭部分はだれでも閲覧でき、｢続きを読む｣ でリードを獲得します

• コンテンツ仕様

– ページ数：1html

– 文字数：4,000文字程度（うち、500文字程度が公開ページ掲載分）

– 図版点数：3点まで（写真／イメージ図版主体）

– 企画協力：あり

– 取材有無：あり

• 備考

– 取材から掲載までの期間は約17営業日となります

– 原稿の校正はテキスト原稿、HTMLの各1回ずつを想定しており、校正の回数に応じて、公開までの
日数は適宜変動いたします

– 記事広告内に掲載するイメージ図版は貴社にてご用意下さい

– 終了後も一部を除きコンテンツは掲載され続けます

– タイアップ記事のPV、UBのレポートはございません

– 遠方での取材や有識者のアサイン、特別な制作費（イラストなど）が発生する場合は、別途追加費用
を申し受けます

– 広告主様の都合で合意いただいた内容から大きく変更を行う場合、以下費用が発生します

• 初校の出し直し：¥300,000、念校以降の修正：¥100,000

• 二次利用について

– 制作した記事広告の著作権は、当社および制作スタッフ（ライター、カメラマンなど）に帰属します

– 本企画にて制作した記事広告は、改変がなければ無償で二次利用していただくことが可能です（ウェ
ブ上での利用に限定、要出典表記）

– 印刷物でのご利用は二次利用費が発生いたしますので、利用をご希望される場合は、担当営業までお
問合わせ下さい

• オプション：カスタム記事パンフレット制作

– 制作した編集タイアップ記事をPDFや印刷物でご利用いただける有料オプションもございます。詳細
は担当営業までお問い合わせ下さい。
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リード獲得用コンテンツ制作②ホワイトペーパー

貴社オリジナルのホワイトペーパーを制作します。コンテンツの二次利用も可能です。

ホワイトペーパーについて

弊社パートナーの編集プロダクションが取材・制作するPDFコンテンツです

コンテンツ仕様

ページ、文字数：2ページ、約2,000文字

図版点数：2点まで

企画協力：なし（貴社ご記入のヒアリングシートをもとに取材）

取材有無：あり

デザイン／ファイル形式：指定フォーマット（左図）、PDF（Web解像度）

コンテンツ内容

セミナーレポートの取材は2セッションまでとなります

製品／サービス解説、導入事例は、それぞれ下記の4章構成となります。

備考
ホワイトペーパーの取材、制作進行は編集プロダクションに委託しています

取材から掲載までの期間は約23営業日となります

ホワイトペーパーに掲載するイメージ図版、写真は貴社にてご用意下さい

リード収集終了後もコンテンツは掲載され続けます

遠方での取材となる場合は、交通費ならびに遠方取材費を申し受けます（Web会議は追加費用な）

（※Web会議でのご対応が可能な場合は追加費用は発生いたしません）

製品／サービス解説、導入事例、セミナーレポート以外の企画をご希望の際はご相談下さい

•初校の出し直し：¥300,000、念校以降の修正：¥100,000

二次利用について

制作したホワイトペーパーは、ウェブ、印刷物問わず無償で二次利用していただけます。

（当社以外のメディアへの掲載はご遠慮いただけますと幸いです）

製品／サービス解説

1. 市場背景の解説
2. 課題の提示
3. 解決策の提示
4. 製品情報の紹介

導入事例

1. 導入企業紹介
2. 導入企業が抱えていた課題
3. 選定理由、具体的な課題解決方法
4. 導入によって得られた成果

ゴールドプラン



読者調査企画
(7) 製造現場における金属3Dプリンタの活用動向調査

(8) 製造業における生成AIの業務活用動向調査

(9) 設計者CAEの実情調査

(10) 建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査
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読者調査企画のポイント

専門性・関心の高い
読者・会員に誘導

調査結果をコンテンツ化
リード獲得＆誘導に活用

コンテンツ制作付き
お得なプラン

調査テーマについての編集部による解説や、
関連する編集記事を掲載した特集ページを
開設し、 MONOist／EE Times Japan／
EDN  Japan上から本特集への誘導をかけま
す。情報収集に熱心な読者にアプローチす
ることができます。

読者調査の結果をレポート化。リード獲得
コンテンツとして活用し、ご協賛社様のコ
ンテンツへの誘導としても活用いたします。

本特集ならではの費用対効果を見込めるお
得なプランを用意しております。PRする絶
好の場として、本特集をご活用いただけま
すと幸いです。

専門性・関心の高い読者・会員を巻き込んだ読者調査企画シリーズ
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MONOistに掲載の最新事例などを紹介した記事を掲載します

（例）【掲載予定 記事】
 新入社員が知っておくべき「製造業DX」の基本用語まとめ

 いま一度確認しておきたい、製造業DXで「結局何ができるのか」？

特集ページ構成

Special Contents

製品・ソリューション資料

関連記事

製品・技術解説 動画

ご協賛社様コンテンツ 誘導枠

テーマに関連した記事を集約

調査テーマ

ロゴ掲載

ご協賛社様
コンテンツ

関連記事

特集テーマ

調査レポート
調査結果レポートを掲載

読者調査の結果をレポートにし、コンテンツ化します。特集ページのトップに掲載
し、リード活用、ご協賛社様コンテンツへの誘導に活用いたします

特設PR枠を設置いたします。編集記者が制作したタイアップ記事、貴社製品・ソ
リューションに関するホワイトペーパーやご講演・デモ動画などを掲載いただけます
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特集展開

ご協賛全社に
同一のリード
を提供

ご協賛各社に
個別でご提供

リード納品

調査レポート閲覧者リード

貴社コンテンツ閲覧者リード

コンテンツ閲覧ページメディア上／メルマガで誘導 特集ページ

関心・専門性の
高い会員を誘導

製造業のモノづくりに
関わる方を中心とする
専門メルマガやターゲ
ティングメールで、特
集告知、貴社コンテン
ツへ誘導いたします

ご協賛社様 コンテンツ

調査レポート

調査テーマ

調査レポート

関連記事

ご協賛社様
コンテンツ

ロゴ掲載
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スケジュール

2025年3月 4月 5月 6月

タイアップ記事制作
プラチナプラン

読者調査～レポート
化

読者調査実施
1月上旬～3月下旬

制作
取材

3月21日締切*1

キャンペーン期間（4月24日～）
※リード件数達成次第終了（最大2カ月間を予定しています）

*1 お申し込み締切間近でのご協賛の場合、取材候補日は事前にご連絡お願い致します。3月21日までに取材を行えない場合、4月24日の掲載に間に合わない可能性が
ありますので、ご了承ください。

*2 貴社ホワイトペーパーを4月2日までにご支給いただけない場合、 4月24日の掲載に間に合わない可能性がありますので、ご了承ください。

※ 読者調査の回答状況により、キャンペーン日程が変更になる可能性がございますので、ご了承ください。

レポート
制作

3月7日
お申し込み締切

3月26日
ゴールド・シルバー
プラン お申し込み締切

キャンペーン期間（4月24日～）
※リード件数達成次第終了（最大2カ月間を予定しています）

ご協賛プラン（タイアップ記事制作／ホワイトペーパーご支給）によって、お申し込み締め切り日をはじめとし
た各種スケジュールが異なります。ご注意ください。

4月2日
貴社ホワイトペーパーご支給締め切り*2
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(7) 製造現場における金属3Dプリンタの活用動向調査

金属材料を用いた積層造形（AM、アディティブマニュファクチャリング）を可能にする装置、いわゆる「金属

3Dプリンタ」の活用に大きな注目が集まっています。

金属粉末をレーザーなどで溶解、凝固させ、立体形状に積み上げて金属部品を製作する金属3Dプリンタは、切

削や鋳造では不可能な複雑な形状の造形や、従来工法では複数の部品に分かれていたワークの一体造形ができる

といった特徴があります。近年は金属3Dプリンタを使った受託加工サービスも広がり、従来の試作用途だけでな

く、最終製品に活用する動きも出てきています。航空宇宙産業などでは金属3Dプリンタを用いた部品の導入が進

んでおり、将来的により幅広い産業で採用が進むことが見込まれています。

本調査企画では、製造業従事者の方に金属3Dプリンタの利用についてアンケートを実施し、活用状況や実用に

おける利点・課題を明らかにします。貴社のソリューションツールサービスのPRの場としてご活用いただけます

と幸いです。

概要

金属3Dプリンタの活用状況や
使用希望用途・課題感などについて読者調査を実施

キーワード

金属3Dプリンタ、少量多品種生産、コーティング、金型補修、異種金属接合 など
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「製造現場における金属3Dプリンタの活用動向調査」アンケート項目（抜粋）

※アンケートの設問は、予告なく変更となる場合がございます

■金属3Dプリンタのメリットと思われる項目を選んでください。（複数回答可）

従来不可能だった形状の造形

ワークの軽量化

使用材料の削減

一体造形で部品数を削減

多品種を同時に造形

異種金属を接合

金属品の補修が容易

大量生産では不採算なワークの生産

その他 (自由回答)

■金属3Dプリンタ導入の障壁になっている要因を全て選んでください。（複数回答

可）

受託加工サービスの利用を継続

装置価格が高い

装置の種類が少ない

造形時間が長い

歩留まりが悪い

保守費用が高い

品質保証ができない

造形精度が足りない

材料のバリエーションが乏しい

投資対効果が合わない

扱える人材の不足

材料の価格が高い

用途開拓が難しい

設計技術がない

その他（自由回答）

■金属3Dプリンタをどのような用途に使用を希望しているか選んでください。（複数回答可）

金型製作

金型補修

試作研究

完成品の製造

その他

コーティング

異種金属の接合・溶接

受託加工サービスの提供

導入を予定していない

自由回答

■金属3Dプリンタ導入後に課題となっている項目を全て選んでください。（複数回答可）

希望する造形物ができない

必要な精度に達しない

設計データが作成できない

保守費用が高い

材料費が高い

想定より用途が広がらない

材料のバリエーションが乏しい

造形時間が想定より長い

歩留まりが悪い

耐久性能が出ない

顧客に納入基準がなく取引できない

性能基準を策定できない

投資対効果が折り合わない

その他

自由回答
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(8) 製造業における生成AIの業務活用動向調査

生成AIは今、最も大きな注目を集めるワードの1つとなりました。製造業でも大規模言語モデル（LLM）を活用し

た対話型AIサービスや画像生成AIの業務適用、RAG（Retrieval Augmented Generation：検索拡張生成）を活用

する企業が増えています。

本調査「製造業における生成AIの業務活用動向調査」では、モノづくりにおける生成AI活用の現状を調査します。

デジタル化による生産性向上、競争力強化が急務とされる製造業での、生成AIへの期待度や、活用する上での課題

感、生成AI活用時に想定する用途など、アンケートを実施します。モノづくりに関わる方の、生成AI活用に対する

リアルな本音と現状を浮き彫りにします。

概要

キーワード

製造業のモノづくりに従事している方を対象に
生成AIの業務活用について読者調査を実施

生成AI、AIエージェント、大規模言語モデル（LLM）、小規模言語モデル（SLM）、大規模視覚モデル（VLM）、

対話型AIサービス、マルチモーダルAI、画像生成AI、RAG など
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「製造業における生成AIの業務活用動向調査」アンケート項目（抜粋）

※アンケートの設問は、予告なく変更となる場合がございます

■「日常的に使っている」「時々使っている」と回答した方に質問です。どのような

目的で生成AIを使用していますか。（複数回答可）

メールやドキュメントのドラフト作成

文章校正

ドキュメントの要約

収集したデータの整形

議事録の作成自動化

Excelなどの帳票データを使った業務効率化

プログラムコードの作成

企画について質問やアイデアを返してもらう「壁打ち」

アンケートのドラフト作成や結果分析

イラストや動画のラフ作成

スライド資料のドラフト作成

技術情報の収集

論文検索・要約など研究開発（R＆D）の業務支援

知財関連業務の補助

生産設備などから収集したデータの分析

生産現場の業務支援

設計業務の補助

顧客から受けた問い合わせの対応効率化

その他（自由回答）

■生成AIの業務導入を進める上で、課題となり得る要因は何でしょうか。（複数回答

可）

導入／運用コストが不透明

ハルシネーションなど、回答の正確性や信頼性への不安

出力の品質が安定しない

情報漏えいなどセキュリティ面の懸念

プライバシーや著作権侵害などの懸念

どのツール／サービスを使えばよいか分からない

活用ノウハウが社内にない

既存システムとLLMとの連携の問題

どのような業務に取り入れるべきかイメージがわかない

経営層の関心がない

生成AIの使用に関する社内規則や制度が未整備

生成AIに関する法律やガイドラインなどがまだ定まっていない

生成AI使用時の結果に対する責任の帰属が明確でない

他社の活用事例の情報が少ない

その他（自由回答）

■製造業の業務プロセスの中で、生成AIによる大きな生産性向上が期待できると思う領

域はどれですか。（複数回答可）

R＆D（研究開発）

購買調達

製品企画

マーケティング

設計開発

営業

生産

販売

アフターサービス（保守／メンテナンスなど）

その他（自由回答）



Copyright © ITmedia Inc.28

市場環境の変化、顧客ニーズの多様化により、製品開発はより一層複雑さを増しています。そのような中、品質向上、コ

スト削減、開発リードタイムの短縮なども求められており、製品開発の現場では3D CADやCAEといったデジタルツールを

活用したフロントローディングの取り組みがこれまで以上に重要になっています。

とりわけ設計と解析のサイクルを密に素早く回して、実験や試作の回数、手戻りを削減し、設計品質や性能をバーチャル

上で追求する「設計者CAE」の実践は欠かせません。近年では、地球環境に配慮した製品開発、脱プラスチックへの対応も

迫られており、製品開発の上流工程（設計プロセス）におけるシミュレーション活用の重要性が高まっているといえます。

本企画では、製造業の製品開発に携わるエンジニアを対象に、自社における設計者CAEの実施状況やその成果、取り組み

を進める上での課題感などについて調査するとともに、設計者CAEの実践、3D CADやCAEをはじめとするデジタルツール

の活用に関心の高い読者に向けて、貴社ソリューション／ツール／サービスをPRする場をご提供いたします。

概要

キーワード

製造業の製品開発に携わる方を対象に
自社における設計者CAEの実情を調査

設計者CAE、フロントローディング、サロゲートモデル、3D CAD、CAE、シミュレーション駆動設計、

サステナブル設計 など

(9) 設計者CAEの実情調査
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■設計者自身が行っている主な解析の内容（種類）について教えてくださ

い。［複数選択可］

応力解析

振動解析

熱伝導解析

流体解析

機構解析

電磁場解析

樹脂流動解析

音響解析

衝突落下解析

その他（ ）

■設計者CAEの実践で期待する効果は何ですか？［複数選択可］

品質向上

性能向上

コスト削減

開発リードタイムの短縮

試作／実験回数の削減

手戻りの削減

不具合対応／問題箇所の特定の迅速化

設計力の向上

設計ノウハウの蓄積

解析専任者とのコミュニケーション向上

新たな設計案への挑戦

より多くの設計バリエーションの検討

その他（ ）

■設計者CAEの実践により得られた効果の満足度について教えてください。

期待以上の成果を得ている

期待通りの成果を得ている

どちらとも言えない

期待していたよりも成果が小さい

全く成果を感じられない

分からない

■設計者CAEに求められるツール要件について教えてください。

［複数選択可］

頭操作性／使い勝手の良さ

3D CADとの連携性

パフォーマンス／計算スピード

安定性

豊富なソルバーを備えている

解析結果の比較／検討のしやすさ

解析条件や解析結果の蓄積／共有のしやすさ

解析専任者向けCAEとの連携性

充実したヘルプ機能

ガイダンスやアシスタント機能

クラウドコンピューティング

AI／機械学習などを用いた結果予測機能

ツールベンダーのサポート力

安価なライセンス費用

柔軟なライセンス形態

その他（ ）

※アンケートの設問は、予告なく変更となる場合がございます

「設計者CAEの実情調査」アンケート項目（抜粋）
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スポンサープラン

※ 料金は税別、グロスです。
※ ホワイトペーパーをお持ちでない場合、別途費用が発生しますが制作プランがありますので、担当営業までご相談ください。
※ プランのカスタマイズも可能です。担当営業までご相談ください。
※ ※ご協賛状況により、実施見合わせとなる可能性がありますので、予めご了承ください。

プラチナプラン

¥2,800,000
（150万円OFF）

お得なタイアップ記事制作プラン

ゴールドプラン

¥1,800,000
（80万円OFF）

効率のいいリード獲得プラン

シルバープラン

¥500,000
（50万円OFF）

コンテンツのご用意不要

ご提供リード数
・セグメント条件の設定はありません
・調査レポート閲覧者リード、貴社コンテンツ閲覧者リード
間の重複はありません

350件保証 250件保証 100件保証

内訳①:調査レポート閲覧者リード
・協賛全社に同一リードを提供します
・個別パーミッション設定できません

100件 100件 100件

内訳②:貴社コンテンツ閲覧者リード

・各プランに記載のコンテンツをご用意下さい
250件 150件 ―

コンテンツ数 2本 2本 ―

タイアップ記事制作 1本 ― ―

ホワイトペーパーご支給
※お手持ちのコンテンツをご用意ください

1本 2本 ―

(7) 製造現場における金属3Dプリンタの活用動向調査
(8) 製造業における生成AIの業務活用動向調査
(9) 設計者CAEの実情調査

■お申込み締切
プラチナプラン ：2025年3月7日（金）
ゴールド／シルバープラン：2025年3月26日（水）
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(10) 建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査

概要

キーワード

建設業の現場DXの実態を調査

現場管理アプリ、勤怠管理／スケジュール管理システム、受発注システム、生成AI、コミュニケーション／チャット

ツール、クラウド一元管理、PLM、BIM／CIM、GIS、点群、LiDAR など

建設業界で喫緊の課題となっている「2024年問題」。昨年4月1日からスタートとなりましたが、BUILTの読者調

査では、「対策していない／よく分からない」が3割弱の結果となり、大手企業以外ではいまだ対策できていない企

業が少なくないのが現状です。対策には、現場業務のペーパーレス化やリモート化、図面含む情報共有、手戻り防

止などといった本質的な既存業務の変革が求められますが、どういった点が障壁となって建設DXが進んでいないの

でしょうか？

本調査「建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査」では、建設DXの課題感などについて調査します。建設業

の現場DXについて、リアルな現状を浮き彫りにします。
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「建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査」アンケート項目（抜粋）

※アンケートの設問は、予告なく変更となる場合がございます

■建設DXに既に取り組んでいますか（必須回答）

既に取り組んでいる

これから取り組む予定

取り組む予定はない

その他（自由回答）

■建設業界でDXが必要だと思う理由は何でしょうか（複数回答可）

人材不足

技術継承

建材や人件費の高騰

市場競争力強化のため

2024年問題（働き方改革）

業務効率化

新規事業創出のため

紙ベースの業務からの脱却

顧客ニーズへの対応

法令への適合

明確には分からない

その他（自由回答）

■DXが遅れている建設業務について教えてください（必須回答）

設計関連（企画、設計、監理など）

見積もり／積算関連

施工／専門工事

営業

購買／調達

建物／設備の管理（FM含む）

その他（自由回答）

■建設DXで期待するICTツールを教えてください（複数回答可）

BIM／CIM

点群データ／デジタルツイン

ドローン／ロボット

現場管理アプリ（遠隔臨場含む）

生成AI

IoT機器

システムのクラウド化

ICT建機／建機の遠隔操作

営業支援（CRM／SFA）

タスク管理ツール

遠隔での建物の多棟管理

電子の契約／請求サービス

省エネ可視化ツール

明確には分からない

その他（自由回答）

■DXが建設業界で進まない理由をお答えください。（複数回答可）

デジタルスキルやデジタル人材の不足

旧態依然とした社内体制や社内意識の低さ

顧客の理解が得られない

どのICTツールを使えばいいか分からない

予算不足

システム連携の問題

デジタル化できないノウハウや経験に依存している

DXを必要と感じていない

その他（自由回答）
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スポンサープラン

※ 料金は税別、グロスです。
※ ホワイトペーパーをお持ちでない場合、別途費用が発生しますが制作プランがありますので、担当営業までご相談ください。
※ プランのカスタマイズも可能です。担当営業までご相談ください。
※ ※ご協賛状況により、実施見合わせとなる可能性がありますので、予めご了承ください。

プラチナプラン

¥2,300,000
（114万円OFF）

お得なタイアップ記事制作プラン

ゴールドプラン

¥1,200,000
（82万円OFF）

効率のいいリード獲得プラン

シルバープラン

¥500,000
（46万円OFF）

コンテンツのご用意不要

ご提供リード数
・セグメント条件の設定はありません
・調査レポート閲覧者リード、貴社コンテンツ閲覧者リード
間の重複はありません

220件保証 160件保証 80件保証

内訳①:調査レポート閲覧者リード
・協賛全社に同一リードを提供します
・個別パーミッション設定できません

80件 80件 80件

内訳②:貴社コンテンツ閲覧者リード

・各プランに記載のコンテンツをご用意下さい
140件 80件 ―

コンテンツ数 2本 2本 ―

タイアップ記事制作 1本 ― ―

ホワイトペーパーご支給
※お手持ちのコンテンツをご用意ください

1本 2本 ―

(10) 建設DXはなぜ進まない？現場DXの実態調査

■お申込み締切
プラチナプラン ：2025年3月7日（金）
ゴールド／シルバープラン：2025年3月26日（水）
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調査レポートでのリード獲得について

調査レポートを閲覧したテーマに関心の高い会員のリードを獲得
調査レポートを閲覧する＝何かしらの課題意識を持って情報収集を行っていると考えられます。特定のプランにご協賛いただくと、PDF版の調査レ
ポートを閲覧した、テーマに関心の高い会員のリード情報をご提供します。

PDF版調査レポート ダウンロードページ

PDF版調査レポート

アンケートに回答し、個人情報の提供に同意した会員は、調査レポート
をPDFでダウンロードすることができます。

ダウンロードした会員のリード情報

レポートを閲覧した会員のリード情報をご提供いたします。なお、
複数社様に協賛いただいた場合は、同じリード情報を全社でシェ
アする形となります。獲得したリードは管理サイトからダウン
ロードできます（日次更新）

ダウンロード前アンケート

調査レポートをダウンロードする前に、2
問のアンケートに答えていただき、リー
ドの付加情報としてご提供させていただ
きます。

設問
・製品／サービスの導入に関わる立場
・製品／サービスの導入予定時期

パーミッションの取得

ダウンロード時に、個人情報提供のパー
ミッション取得を行います。

設問は当社にて設定させていただきます。
集合型広告企画のため、個別のご要望には
対応いたしかねますので、あらかじめご了
承下さい。

パーミッション文は複数社様の連名になり
ます。集合型広告企画のため、個別のカス
タマイズには対応いたしかねますので、あ
らかじめご了承下さい。
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キャンセル規定

広告商品の発注書受領後、広告主様のご都合でキャンセルを行う場合は、下記の料率でキャンセル料を申し受けます。

商品 キャンセル料金 主な対象商品（下記以外の商品はお問合せ下さい）

ディスプレイ広告、メール広告、クリック保証広告 入稿締切期日まで：50％ ／ 入稿締切期日以降：100％ 各種ディスプレイ広告、メール広告、クリック保証広告

記事企画 Special（タイアップ記事広告）
初校提出前まで：広告料金（制作費、掲載費、誘導費を含む一式）の50％
初校提出以降：広告料金（制作費、掲載費、誘導費を含む一式）の100％

期間保証型タイアップ、PV保証型タイアップ

リードジェン

件数保証型

リード獲得
キャンペーン開始前まで：広告料金（基本料金＋リード料金）の50％
キャンペーン開始後：広告料金（基本料金＋リード料金）の100％

LeadGen. Basic / Segment

制作オプション 初校提出前まで：広告料金（制作料金）の50％ ／ 初校提出以降：広告料金（制作料金）の100％ LG. Segment オプション 編集タイアップ制作、ホワイトペーパー制作

その他オプション
キャンペーン開始前まで：広告料金（オプション料金）の50％
キャンペーン開始後：広告料金（オプション料金）の100％

LG. Segment オプション アンケートカスタマイズ、テレマーケティング

期間保証型

ホワイトペーパー キャンペーン開始前まで：広告料金の50％ ／ キャンペーン開始後：広告料金の100％ TechFactory 期間保証型LGサービス

タイアップ 初校提出前まで：広告料金の50％ ／ 初校提出以降：広告料金の100％ TechFactory 期間保証型LGサービス

長期リード獲得サービス 申込み金額の半額費消まで：広告料金（リード料金）の50％ ／ 申込み金額の半額費消以降：なし LeadGen. Segment 長期利用プラン

セミナー

集合型セミナー 開催日の41日前まで：広告料金の50％ ／ 開催日の40日以内：広告料金の100％ アイティメディア主催セミナー スポンサープラン

成果課金型集客サービス 集客開始（初回メール配信）まで：最低実施料金の50％ ／ 集客開始後：最低実施料金の100％ 成果課金型集客サービス

受託セミナー

・開催日の41日前まで：50％
・開催日の40日以内：100％
ただし、 上記キャンセル料を超える実費（会場キャンセル料、講師アサインキャンセル料など）が発生す
る場合には、その追加費用も含めたキャンセル料を請求いたします。

受託セミナー、Webセミナーサービス

その他

ABMレポート 初回提供まで：広告料金の50％ ／ 初回提供以降：広告料金の100％ ABMレポート、ABMレポートオプション

カスタム記事パンフレット、抜き刷り 初校提出前まで：広告料金の50％ ／ 初校提出以降：広告料金の100％ カスタム記事パンフレット、抜き刷り

動画制作 収録3営業日前以降：広告料金の100％ 動画制作

マーケットリサーチ 回答収集開始前まで：広告料金の50％ ／ 回答収集開始後：広告料金の100％ マーケットリサーチ
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お問い合わせ

アイティメディア株式会社
営業本部

Mail：sales@ml.itmedia.co.jp

会員プロフィールや特集予定、お問い合せはこちら
http://corp.itmedia.co.jp/ad/

http://corp.itmedia.co.jp/ad/

