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ITmediaビジネスオンライン
コーナースポンサー企画 「経理DX」
2024年9月版

コンテンツ不要で手軽にリード獲得
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企画概要

• 編集部が注目するテーマで実施する特設コーナーにスポンサードいただくプランです
• ご協賛いただくだけで、コーナー内で掲載される特別記事の閲覧者リードを獲得していただけます
• コーナー内では、編集部がオリジナルコンテンツを制作し、会員限定で掲載します
• お客様個別のコンテンツご用意は不要です

ITmediaビジネスオンライン コーナースポンサー企画とは

リード獲得施策のこんな悩み、「コーナースポンサー企画」で解決しませんか？

テーマ自体に関心を持つ読者に
自社のことを印象付けたい

リードを獲得する元となる
コンテンツを制作するリソースが無い

ベンダーコンテンツでは接触できない、
メディアで積極的に情報収集している
読者と接点を持ちたい

ミドルページには貴社or製品ロゴをご掲載いただけます（※ご協賛特典として）

本企画ではコンテンツ制作はITmedia編集局にすべてお任せいただけます

情報収集段階の読者との接点を作ることで製品選定フローの序盤に入ることが期待できます
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情報収集段階の読者との接点づくりはなぜ必要か？

アイティメディアが2023年末に実施した「IT製品購買プロセス調査」によると
• IT製品購買プロセスにおいて、「2～3社」を比較検討している読者が約半数
• 導入したベンダーについて「以前から企業や製品のことを知っていた」「企業のことは知っていた」と回答した読者が約85％

比較検討されるためには情報収集段階からアウェアネスを獲得し、当該分野のマインドシェア上位に入ることが重要といえます
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本企画のご提供内容

• 本特集内の記事をご協賛期間内に閲覧したリードは、すべてご提供します（試験実施期間中100～200件目標）

• 獲得リードはご協賛社様間でシェアとなります

• ご協賛特典として、ミドルページ内に貴社or製品ロゴの掲載が可能です（掲載はご協賛順）

■ご提供リードは？

• 協賛企業様には下記三点のみをご共有いただくのみで、手軽にご実施いただけます

－プライバシーポリシーURL

－リード獲得ご担当者様のお名前／メールアドレス

－ミドルページ掲載用貴社ロゴor製品ロゴ

■必要な事前準備は？

■スケジュールは？

9/2（月） 10/1（火） 10/31（木）8/27（火）

ご協賛期間

お申込み締切
ご案内期間

実施準備期間

ご報告※8/27までに上記準備物をご共有ください
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企画の流れ

ITmediaビジネスオンライン
TOPページ特設枠

メディアのTOPページからミドル
ページへ特設枠を設置し、テーマに
関心がある読者を呼び込みます。

※イメージ

オファーメール、編集部メルマガ
内で記事コンテンツへ直接誘導

メールの内容や回数、頻度は専門の
パフォーマンスチームがコントロー
ルしながら目標件数達成を目指しま
す。

ミドルページ

本企画に関連して掲載する記事は
ミドルページ内に集約

※本ページのPV算出・レポートは行っておりません
※ページのデザインは実際のものと異なる場合がございます

各記事コンテンツ リード納品・活用誘導

獲得したリードは管理サイトから
ダウンロード可能（日次更新）

Excel形式でご提供

コンテンツ全文閲覧にあたり、
閲読前アンケートに回答いただくとともに
協賛全社に対する個人情報提供の許諾を取得

全体公開ページ
会員限定ページ

コンテンツ閲覧にあたっては、
「製品導入における立場」「導入予定時期」に加え
「経理業務で持っている課題」についても
アンケート回答を収集します
※ 設問内容は弊社にお任せください

CLロゴ
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テーマ「経理DX」掲載記事

※タイトルや記事本数、内容は予告なく変更する場合がございます
※コンテンツの掲載タイミングはご一任ください
※本企画ではコンテンツの内容に関するご指示や変更ご依頼は承っておりません。予めご了承ください
※記事内で競合他社様製品について触れる場合がございますが、閲覧者リードはご協賛テーマに関心があるリードとしてご納品対象といたします

仮イトル 記事概要

よく聞く「Peppol（ペポル）」って何？ その仕組みを徹底解説
インボイス制度の導入で「Peppol（ペポル）」に注目が集まっています。そもそも
Peppolとはどのような仕組みで、どんなメリットがあるのでしょうか。本記事では、
Peppolについて知っておくべき基本知識を解説します。

何が違う？ 「デジタルインボイス」と「電子インボイス」
インボイス制度が始まり、電子帳簿保存法の宥恕（ゆうじょ）期間も終了しました。本
記事では、今注目されている「デジタルインボイス」と「電子インボイス」の違い、業
務改善にどう影響するかを解説します。

「宥恕」と「猶予」の違いは？ 知っておきたい改正電帳法のポイント
改正電帳法の宥恕（ゆうじょ）期間が終了し、引き続き「猶予措置」が設けられました。
宥恕期間と何が異なるのでしょうか。“今さら聞けない”改正電帳法のポイントと、宥恕
期間と猶予措置の違いについて解説します。

帳票電子化のメリット、デメリット ツール選びのポイントは？
経理業務を取り巻く法改正に対応するため「帳票の電子化」を検討する企業が増えてい
ます。本記事では、帳票の電子化によるメリット、デメリット、そしてツール選びのポ
イントを解説します。

経営に貢献できる経理になるには――プロが語る経理DXのメリットと道筋
さまざま制度対応で経理部門の業務はより煩雑化し、業務効率化は急務といえます。本
記事では、ITmedia主催の「デジタル戦略EXPO」に登壇した児玉尚彦氏の講演から、
経理部門が解決すべき課題と目指すべき経理の姿を解説します。
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ご協賛プラン

実施期間
2024/9/2（月）～10/31（木）
※2か月間（最終日のリード獲得は午後5時頃に終了します）

ご協賛形態 期間保証スポンサード

ご提供想定リード数 100～200件（想定単価3000円～6000円）

ご提供条件 本企画関連コンテンツの閲覧者すべて（セグメント指定は不可）

ご協賛特典 ミドルページ内に貴社or製品ロゴのご掲載可能

■試験実施期間 特別価格：600,000円（Gross、税別）

※ 1ヶ月あたり30万円×2ヶ月間期間保証
※ 本運用の際、上記の価格は変動する可能性がございます

■お申込み締切：2024/8/27（火）
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前回実施時（2024年5月～）の結果サマリ
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※参考：財務経理向けチャンネル「変革の財務経理」

ITmediaビジネスオンラインでは財務経理部門向けの職種別チャンネルを常設し、財務経理業務に役立つ情報を定期的にお届けしています

▼連載

▼連載コンテンツ
• インボイスとは？ なぜ“大問題”なのか？ 基礎から対策まで分かりやすく解説
• 2年の猶予ができた今こそ、電帳法はインボイスを見据えて準備を進めるべきワケ
• 「2年間の猶予」「延期」の誤解 見落としがちな条件とは？ 電子帳簿保存法Q＆A
• 紙で保存しなくてもOK 電子帳簿保存法対応の無料書類保管サービス続々

▼その他、「変革の財務経理」掲載コンテンツ

【会社の数字】2022年4月から適用「グループ通算制度」とは？ 4つのメリット
【DX・業務改善】コロナでも出社？ 経理の完全リモートワークを阻む壁
【戦略策定】 経営も分かる「CFO候補」が理解しておくべき、経営の“本質”とは？

https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2201/04/news001.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2112/17/news012.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2201/05/news013.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2112/06/news069.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2201/21/news008.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2009/07/news032.html
https://www.itmedia.co.jp/business/articles/2201/27/news111.html
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キャンセル規定

広告商品の発注書受領後、広告主様のご都合でキャンセルを行う場合は、下記の料率でキャンセル料を申し受けます。

商品 キャンセル料金 主な対象商品（下記以外の商品はお問合せ下さい）

ディスプレイ広告、メール広告
入稿締切期日まで：50％
入稿締切期日以降：100％

各種ディスプレイ広告、メール広告

記事企画 Special（タイアップ記事広告）
初校提出前まで：広告料金（制作費、掲載費、誘導費を含む一式）の50％
初校提出以降：広告料金（制作費、掲載費、誘導費を含む一式）の100％

期間保証型タイアップ
PV保証型タイアップ

リードジェン

件数保証型

リード獲得
キャンペーン開始前まで：広告料金（基本料金＋リード料金）の50％
キャンペーン開始後：広告料金（基本料金＋リード料金）の100％

LeadGen. Basic / Segment

制作オプション
初校提出前まで：広告料金（制作料金）の50％
初校提出以降：広告料金（制作料金）の100％

LG. Segment オプション 編集タイアップ制作
LG. Segment オプション ホワイトペーパー制作

その他オプション
キャンペーン開始前まで：広告料金（オプション料金）の50％
キャンペーン開始後：広告料金（オプション料金）の100％

LG. Segment オプション アンケートカスタマイズ
LG. Segment オプション テレマーケティング

期間保証型

ホワイトペーパー
キャンペーン開始前まで：広告料金の50％
キャンペーン開始後：広告料金の100％

TechFactory 期間保証型LGサービス

タイアップ
初校提出前まで：広告料金の50％
初校提出以降：広告料金の100％

TechFactory 期間保証型LGサービス

長期リード獲得サービス
申込み金額の半額費消まで：広告料金（リード料金）の50％
申込み金額の半額費消以降：なし

LeadGen. Segment 長期利用プラン

その他

ABMレポート
初回提供まで：広告料金の50％
初回提供以降：広告料金の100％

ABMレポート

カスタム記事パンフレット、抜き刷り
初校提出前まで：広告料金の50％
初校提出以降：広告料金の100％

カスタム記事パンフレット
抜き刷り

動画制作
収録2日前まで：広告料金の50％
収録前日以降：広告料金の100％

動画制作

マーケットリサーチ
回答収集開始前まで：広告料金の50％
回答収集開始後：広告料金の100％

マーケットリサーチ
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アイティメディア株式会社 営業本部

Mail：sales@ml.itmedia.co.jp

会員プロフィールや特集予定、お問い合せはこちら
https://promotion.itmedia.co.jp/

https://promotion.itmedia.co.jp/

